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Łódź20 listopada 2074

W l istopad zie 2O74 po rozmow ach z fi rmą szkolen iową " Fab ryka Motywacj i"

zdecydowaliśmy się na szkolenie rozwijające umiejętności handlowe naszych

Przedstawiciel i Hand lowych.

Szkolenie zostało precyzyjnie zaplanowane oraz dopasowane do naszych
potrze b. Przeprowadzone term inowo, z wysokim poziomem zaa ngazowa n ie

oraz wiedzy po stronie trenera firmy szkolącej. Duży nacisk został położony na

scenki oraz trudne sytuacje zdarzające się w sprzedaży. W parę dnipo szkoleniu

dato się zaobserwować zmianę myślenia jego uczestników, którzy teraz nauczyli

się inaczej definiować problemy jakie stawiają im Klienci.

Mogę polecić firmę Fabryka Motywacjijako rzetelnego partnera w szkolącego

zespoły handlowe i negocjacyjne.
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